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COMMUNICATION

i Nombreuses dates sur tout le
territoire en 2024 et 2025

Une demie-journée de 4 heures

Prix public : 250 € HT
(Option repas de 22€)

Agence Cerfrance
Seine Normandie

PMR : Toutes les agences
peuvent vous recevoir
sauf & Cany-Barville,
Montivilliers, Verneuil dAvre
et d'lton. Merci de contacter
Fabienne GOULEY (Référente
handicap) - Tél: 02.35.59.64.70

SERVICE FORMATION

Cerfrance Seine Normandie
Chemin de la Breteque

CS 40584

76235 Bois-Guillaume Cedex

N° déclaration d'activité :
2376 05313 76

INSCRIPTIONS

Contacts :
Mail : formation@sn.cerfrance.fr

Pauline ETARD
Assistante du service formation
Tél. 06 76 76 88 37

Amélie FILLATRE
Assistante du service formation
Tel. 07 88 46 50 92

Delphine SARAIVA
Responsable du service formation
Tél. 06 3153 5217

Etre visible en local gréce au
reférencement

Il PREREQUIS

Avoir un site web
Avoir envie de développer son image sur le web

- PUBLIC VISE ET ZONE GEOGRAPHIQUE

Les participants & cette formation sont des dirigeants ou collaborateurs
souhaitant développer leur image sur le web.

WPl | = CONTEXTE

- Comprendre ce qu'est le référencement naturel et le référencement payant
- Connaitre les 3 piliers d'un référencement naturel efficient

- Mettre en place des premieres actions pour ameéliorer le positionnement de
votre site sur les moteurs de recherche

- Deévelopper la visibilité de votre entreprise en créeant votre premiere fiche
Google My Business

Il OBJECTIF GENERAL

Découvrir le réeférencement naturel et ses mécanismes

PROGRAMME - OBJECTIFS PEDAGOGIQUES

Comprendre les bases du référencement

. Définition du réféerencement

. Les 3 types de référencement

. Pourquoi le référencement local est crucial pour votre entreprise

. Les principaux facteurs de classement sur les moteurs de recherche

Analyser votre présence en ligne actuelle

. Audit de votre site web et de son référencement actuel
. Utilisation des outils d'analyse pour évaluer votre visibilité en local
. Identifier les points forts et les points faibles de votre présence en ligne

Optimiser votre site web pour le référencement local

. Choisir les bons mots-clés locaux pour votre activité
. Optimisation des balises title, meta description, URL et backlinks
. Création de contenu local attractif et pertinent

Gérer votre présence sur les plateformes locales
. Création et optimisation de votre fiche Google My Business
. Gestion des avis clients et réponses en commentaires

Suivre et analyser ses résultats
. Utilisation des outils d'‘analyse pour suivre votre performance en ligne
. Interprétation des données et ajustement de votre stratégie SEO locall

, METHODES, MOYENS ET MODALITES
PEDAGOGIQUES

- Intervenant spécialisé, Nathan MARGOT, Formateur Conseiller Digital au sein
de Cerfrance Seine Normandie

- Présentation en début de journée / tour de table avant et aprés formation

- Distribution de supports

- Evaluation des capacités acquises : Quizz - auto-positionnement.

- Evaluation de la satisfaction : fiche d'évaluation.

- Un Certificat de réalisation sera remis a chacun des participants.

- Catégorie de l'action de formation : Adaptation et développement des
competences.

- Modalité d'apprentissage : présentiel

- Délai d'accés aux formations : il tient compte des besoins formalises par
I'entreprise ou le participant. Prévoir un temps minimum de 6 semaines avant
le début de la formation.



